
台湾（台北）商談会実績報告
（2024年（令和6年）8月22日（木）～23日（金））

令和6年当初品目団体輸出促進事業を活用し
台湾プラットフォームと連携して実施
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商談開催場所及び台北市地図

台北市進出口商業同業公会

台北市松江路350號

12F 第二会議室



会場平面図



現地運営事業者

飛鳥流企画有限公司

現地系のイベント企画・運営会社
日台ビジネスの商談会や旅行誘致
などの案件実績が豊富



来場バイヤーリスト
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8/23 来場バイヤー 計15名
（No.10は日台交流協会の方のため

バイヤーカウントから除外）

来場バイヤーは
8月22日 17名
8月23日 15名
2日間開催で

延べ32名の来場となった。



商談参加会員と商談対象青果物リスト
1. A-TRADE株式会社

左の写真以外に、

・さつまいもペースト

・白桃のシロップ漬け

・白桃ピューレ（冷凍）を

ハンドキャリーで持参



商談参加会員と商談対象青果物リスト
2. JA広島果実連

・因島の八朔ゼリー

・ストレートジュース

（デコポン、はるか、みかん）



商談参加会員と商談対象青果物リスト
3. 東京青果株式会社



商談参加会員と商談対象青果物リスト
4. 富永商事株式会社



商談契約実績（見込みを含む）

A社：18社24名と商談実施、100万円

B社：13社20名と商談実施、205万円

C社：5社6名と商談実施、1,600万円

D社：11社20名と商談実施、4,890万円

合計：6795万円



評価と今後の課題
（商談参加会員の青果物ごとの成約目標金額と実績に基づく）

 評価できる点

・現地運営事業者が日台交流協会と連携して積極的にバイヤー招聘を実行し、最終的に名のバイヤーとの
商談機会を提供した。

・過去の日台イベントで評判の高かった通訳をアサインしたため、商談の質が担保できた。通訳の1名が現
地系大手寿司チェーン店の購買担当なことが現場で明らかになり、追加の商談、成約見込みにつながった。

・通関で止まっていたサンプルを後日見込みのあるバイヤーに発送するなど、イレギュラーに対応した事
後フォローを現地運営事業者が対応してくれ、商談確度を上げた。

 今後の課題

・入札事業ではなかったため日本側で取りまとめる会社がおらず、日青協事務局の業務負担が大きくなっ
た。次年度は入札事業としてきちんとした準備、商談会後のアフターフォローをしてもらうと更に成約目
標金額に近づくことが可能

・サンプル発送について二転三転してしまい、結果的に4社中2社がサンプルが届かない状態で（有害物質
検査に引っかかった）商談会に臨んでもらう結果となった。次年度は受託会社がサンプルを取りまとめて
余裕を持って発送すべき

・原産地証明が取れていないサンプルを輸送しようとする会員が複数おり、台湾現地の物流会社から嫌厭
された。次年度は受託会社が商談会参加条件として原産地証明が取れている商品とし、スムーズな輸送を
心がけるべき



費用対効果

 本事業にかかる経費3,932,704円

（現地運営費、参加者渡航費など含む）に対し

商談成約見込み金額6,795万円と

非常に費用対効果の高い商談会となった

経費の約17倍の効果



参考資料：商談関連制作物



参考資料：商談会場の様子
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