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事業概要

１. 事業目的
輸出産地リストの事業者情報資料を作成し（海外バイヤ
ーが必要とする情報の収集）商談の際に利用する。

２. 対象青果物
輸出事業計画を作成した事業者等の対象青果物
＊昨年未制作のかき（生果）は優先的に作成

３. 内容

① 輸出事業計画を作成した事業者の栽培管理、選果・選別、
出荷等について、産地の自然風景とともに動画としてまと
める。（令和4年度に作成された以外の事業者）

② 10事業者以上の商談用シートを作成する。
商談用シート作成は、「輸出向け青果物情報」に掲載され
ている情報を活用する。

③ ②の中に①の情報をQRコードを用いて埋め込む。

④ 商談用シートの活用状況を、昨年の作成済みリスト事業者
からヒアリングを行い、その結果により所要の改善を行う
こと。

４. 商談用シート及び動画ナレーションの言語
英語、中国語（簡体字、繁体字）及び日本語とする。

５. 成果品
商談用シートの電子媒体とする。

以下仕様書の内容に基づいて事業を実施する。
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成果報告 制作総数
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かんきつ：5事業者
・⻄地⾷品有限会社
・ネイバーフッド
・和歌⼭県農業協同組合連合会
・静岡経済連合
・三重みかん輸出産地形成プロジェクト
かんしょ：2事業者
・有限会社南橋商事
・有限会社かごしま有機⽣産組合
柿：2事業者
・和歌⼭県農業協同組合連合会
・静岡経済連合
ぶどう：2事業者
・秀果園
・株式会社明野九州屋ファーム
いちご：2事業者
・⻑野県農産物等輸出事業者協議会
・Oceans Seven
なし：1事業者
・JA広島果実連合
りんご：1事業者
・リンベル株式会社

協力事業者：7種 15事業者



成果報告 商品紹介動画
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英語 中国語（簡体字）

中国語（繁体字） 日本語

①栽培管理、選果、出荷など「高品質」だと「バイヤー」に理解しても
らえる内容の動画を2～3分程度で作成

②英語、中国語（簡・繁）の字幕切替で様々な国のバイヤーが視聴可能

③動画の概要欄に農園やJAのHPを掲載し、興味を持ったバイヤーが直接
問い合わせ可能な仕様



成果報告 動画との連携
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① QRコードを読み込むと、下記の動画が流れます。
https://youtu.be/TU8qP5Vcok4?si=o0MzrQLwELzecN0M

② 最小発注可能数（MOQ）や荷姿などバイヤーが知りたい情報を記載

③価格は事業者の希望によりブランクで作成し、打ち合わせごとに自由
に金額を提示出来る仕様

④商談シートは3枚1綴りの仕様（次ページ参照）

https://youtu.be/TU8qP5Vcok4?si=o0MzrQLwELzecN0M


成果報告 納品物詳細イメージ
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1枚目

2枚目

3枚目



成果報告 納品物詳細イメージ
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英語

簡体字

繁体字



成果報告 納品先
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動画：日青協のYoutube CHに全て格納済み

https://www.youtube.com/@user-eb7pj7th2u

商談シート：日青協のGoogleドライブに全て格納済み

https://drive.google.com/drive/folders/1fp_zx9xqiJrM4EYnTOens0SH
y_J0dqv_?usp=sharing

https://www.youtube.com/@user-eb7pj7th2u
https://drive.google.com/drive/folders/1fp_zx9xqiJrM4EYnTOens0SHy_J0dqv_?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fp_zx9xqiJrM4EYnTOens0SHy_J0dqv_?usp=sharing


反省と成果
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反省：予定件数を大きく下回る実施件数
要因として以下の3点が挙げられる

◉リストの形骸化
令和2年度のリストのためか電話が繋がらない先が多く、アクティブなリ
ストとは言い難い状況であった。また、農林水産省から事前に事業対象
者にメール送信いただいていたが、通話したほとんどの事業者がメールを
みていない、開封していなかった。
◉輸出商談実務を行わない団体による輸出産地リスト登録の実態
登録されているJAや県協議会の多くは、海外輸出を行う商社や仲卸との
国内取引が多く、輸出実務に関与していないため商談に有効な広報用資
料作成のニーズがそもそも無いことが明らかとなった。
◉知らない企業からの提案による不信感
架電した際、農林水産省から事前にメール送信いただいていたにも関わ
らず、知らない企業からの電話に不信感を覚えられて詳細説明の機会も
得られず断られたケースが、特に東北地方で顕著だった。

成果：必要としている事業者には非常に喜ばれた
◉コスト削減に貢献
社内で補助金を活用した資料作りを数年検討していたという事業者は、
煩雑な手続きなしで効果的な資料を無料で作成・頒布してもらえたこと
を非常に感謝していた。
◉負担が少ない撮影が評価された
2年続けて（それぞれ別の果物で）本事業に協力いただいた事業者は、初
年度は事前打ち合わせ回数が多く、また撮影日数・ロケスタッフの人数
などが大掛かりで収穫作業に支障が出てしまい、社員から不満が多かっ
た。本年度は的確な事前打ち合わせが1回、当日も端的に少数精鋭で短時
間で撮影に当たってもらい、通常業務への支障がなく撮影してもらえた
ことを評価していただきました。
◉本格的な商談シートが好反応
MOQや荷姿など、いつも商談時に聞かれる内容が網羅されていると事
業者の方から喜びの声が届いた。また、中国語版の商談シートがまさに
必要だったという声もあった。
◉日青協という団体を知るきっかけとなった
本事業への参加を通して日青協という団体を知り、今後輸出を強化する
にあたり入会を希望したいという嬉しい声が届いた。日青協の認知拡大
及び新規会員獲得に微力ながら貢献できた。



次年度に向けての展望・提言

3

次年度以降は、類似事業は実施されないと認識しているが、今後類
似の事業を実施する際には、本年度の事業を通して学んだ以下の点
を参考にしていただけますと幸いです。

◉適切なリストの選定及び母集団の形成
商談に関する資料作成であれば、商談実務者が揃うリストに声が

けをするなど、資料を実際に利用する事業者へ効率よく声がけする
ことが好ましい。
もしくはリストにあたるのではなく、日青協主催の海外商談事業と
リンクさせて、海外商談を希望する日青協の会員に向けて商談資料
作成を支援し、商談成約の確度を上げるサポートをする事業とする
ことも価値がある。

◉事業者への負担が少ない運用
収穫時期は事業者にとって最繁忙期であることを理解し、通常の

収穫や選果業務に出来る限り支障が少なくなる撮影順の打ち合わせ
やインタビュー内容の事前すり合わせなどは事業実施に必須である

◉ターゲットが求める情報の熟知
一般消費者の購買を刺激するミニ動画をスーパーで流すなどなら

「一般消費者の知りたい情報」が盛り込まれた資料にすべきである
し、商談時に使用したりバイヤー向けの展示会などで使用する資料
なら「バイヤーが取引を検討する上で気になる情報」を漏れなく盛
り込むことが成約率UPに繋がる。

正しいターゲット設定と、ターゲットが知りたい情報への高い解
像度での理解のある事業者が事業を受託・運用することが好ましい



問い合わせ

A Knots株式会社

運営事務局：角埜 漠（かどの ひろし）
TEL：090-6067-4814
Email：info@a-knots.com

ご不明点やご質問等、どうぞお気軽にお申し付けください。
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